Bernoni Grant Thornton entra nell’advisory

di Antonio Lusardi

e‘()nl-inuu la crescita di Bernoni Grant Thor-
nton per linee sia interne sia esterne. La
societa di consulenza fiscale ¢ legale, member
firm di Grant Thornton International (network
presente in 130 Paest nel mondo con un orga-
nico di 42 mila persone), dopo aver nominato
a iz anno sei nuovi partaer, ha acquisi-
1o Synapse Advisors, socield attiva da anni
nel settore del business ri-
sk services. «La scelta di
Synapse € stata naturales,
spiega Stefano Salvadeo,
partrer di Bernoni Grant
Thornton e chief executive
officer di Grant Thornton
Financial Advisory Servi-
CES, «In quanto avevamo
gia collaborato con succes-
so due anni 1a nell ambito
della cyber-security con la
sociela e 1 suoi due soci,
Alessandro Leone ¢ Rena-
to Sesana. Quando abbia- Staling
mo deciso di espanderci RGN
abblamo pensalo subito a
loro, perché condivideva-
no 1 nostri valort ¢ offriva-
no servizi molto peculiari e di alto livello».
L acquisizione ¢ stata portala a termine nel
giro di poco pit di se1 mesi ¢ in tal modo ha
completato un team che pud «offrive it i
servizr diadvisory attualmente richiesti dal
mcruun» sottolinea it top manager
[ operazione con Synapse rientra picnamen-
te nell’ambito della strategia di Bernont GT
per polenziare ta propria oflerta nei serviz di
advisory: un percorso di espansione iniziato
nel 2014 dando vita a Granl Thornton Advi-
sory, diventata fo scorso anno GT Financial
Advisory Services. «ll settore dell advisory ¢
caratlertzzalo da un alto valore aggiunto ¢ da
un notevole spazio di ulteriore crescitas, spie-
ga ancora Salvadeo. «Tutti 1 servizi collegati

alla gestione del rischio avranno un grande
sviluppo nei prossimi anni ¢ tra quest piu di
tutti fa cyber sccurlty»

Le opportunitd per " advisory non si fermano
comunque alla cybersecurity: «Dall  internal
audit all’ Information Technology assessment,
passando per le nuove regolamentazioni e la
protezione dei dati personali, cisono tanti set-
tori dove prevediamo che la domanda per ser-
vizi come i nostri andra a ralforzarsis, prose-
gueSalvadeo. «Per questo
nel 20 LA abbiamo affianca-
to alle attivita di corporate

“alcuni anni, qugllt di bu-
siness risk services, in cui
Synapse ¢ specializzatar.
I'servizi di advisory sono
poi tondamentali anche in
occasioni delle operazio-
m di merger&acquisition,
per cul Grant Thornton Fas
puo vantare ormai un’of-
ferta completa: «Possia-
MO SERUITC 0ZNLPETCOTSO
di merger&aqequisition a
360 gradi, dall’individua-
zione del target alla fase di
riorganizzazione aziendale
post-deal, passando per le fasi di due diligen-
ce», spicga il partner di Bernoni G'T, «senza
dimenticare tutte le sinergie che possiamo of-
frire con IMaltra grande divisione della nostra
societa, ossia quella tax & legals,
Il percosso di updmi()m (li Grant Thornton
Fas, che nel corso del 2016 ha registrato
un tdllumln di 2,5 nnlmm di euro sui 15.5
mitiont di euro di Bernoni G'U (+8 4% ri-
spetio all’esercizio 2015) ¢ perd destinato
a proscguire: «Oggi stamo 30 persone, ma
contiamo dh diventare 30 net giro di due ©
tre- anni», conclude Salvadeo. «crescendo
per linee interne o, se si presenterd [ occa-
stone giusta.trannce ulleriori (uqum/mnlv
|||)mdu/mm riservala) ¢

cinance, gia presenti da




